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Y MAYOR RESPALDO

Cuando existe la posibilidad y el interés de poner en prdctica una buena idea de negocio,
una posibilidad seria algo donde tu inventiva e imaginacion te dicten e iniciar desde cero,
donde nadie te conoce, decidir qué ambiente o aspecto le dards a tu negocio para que sea
atractiva tu oferta de servicio y/o producto, conjuntamente con el camino de prueba y error con
proveedores, equipo, logistica, personal, capacitacion y un largo etcétera. Con la posibilidad
de lograr posicionarte o, como coloquialmente se dice, “que pegue el negocio”, pero también
el riesgo de que fracase y se pierda tiempo y dinero y acabe con las posibilidades e interés de
emprender. Por lo general, solo el 15% de los negocios nuevos logran subsistir al quinto afio,
aunque se gane experiencia si se quiere ver positivamente.

Otra posibilidad que minimiza el riesgo y aumenta el éxito estd en las franquicias, con
un 90% que logran seguir en operacion después de los cinco afios. Un franquiciante es un
empresario que ya posiciond su marca, sobreviviendo a todos los errores, perfeccionando su
modelo de negocio y que su marca ya es reconocida y solicitada por los consumidores, por lo
que ya probo que es viable y rentable. Sin embargo, no puede abrir u operar mas sucursales por
capacidad financiera o algun otro motivo y decide, a cambio de una cantidad y regalias, vender
su modelo de negocio y derechos de su marca a otro emprendedor, que seria el franquiciatario,
permitiéndole comercializar esos productos o servicios que las personas ya conocen y consumen,
ahorrdndole mucho tiempo y dinero para ver resultados en el negocio. En este modelo tienes
que seguir al pie de la letra el manual de procedimientos para asi lograr replicar el éxito del
negocio. Algunas franquicias, ademads de los conocimientos y la marca, te supeditan a manejar
un mobiliario y equipo para unificar la imagen institucional e incluso los suministros para
garantizar el estandar de calidad de la marca.

En Meéxico existen franquicias de varios rubros; algunas
requieren de un capital considerable para obtenerlas, pero otras
tantas son asequibles con capitales mds modestos, poco menos
de cien mil pesos. Existen varias franquicias entre nacionales
y extranjeras; en la pdgina web de la Asociacion Mexicana de
Franquicias se tienen registradas alrededor de 200 y te permite
ver y filtrar por rubros y montos para poder elegir la mds
adecuada para el emprendedor interesado.

"o todo o que brila es oo’

No porque alguna empresa ofrezca franquicias de
su negocio diciéndote que es exitosa, es garantia de
que realmente sea cierto, por lo que debes verificar
que realmente existan no solo sucursales, sino
franquicias funcionando y que estas realmente
tengan éxito. Recuerda, es tu capital y debes
checar bien donde lo inviertes.

Juan Carlos Velazquez
Socio fundador Sociedad

Cooperativa




FRANQUICIAS

Una franquicia es un acuerdo comercial en el
gue una empresa ya establecida, el franquiciante
o también llamado franquiciador, otorga a otra
persona o empresa, el franquiciado, el derecho
de usar su marca, productos y modelo de
negocio a cambio de una inversion inicial y pagos
periddicos. En esencia, es como “alquilar” un
negocio probado y exitoso bajo sus estandares.

Figuras en las franquicias

El franquiciante / franquiciador: Cobra derechos de

comercializacion

para que la empresa franquiciadora

pueda utilizar su marca, el nombre comercial y el disefio del
establecimiento del franquiciado.

El franquiciado: Es el propietario del negocio y quien realiza las inversiones necesarias para su puesta
en marcha. Asi, paga un canon al franquiciador para usar su marca. Un beneficio inherente a este tipo
de negocios es sin duda el reconocimiento de marca, puesto que el cliente ya esta habituado a los
servicios de la misma en otros establecimientos. Esto genera que el empresario en cierta forma pueda
ahorrarse parte importante de inversion de tiempo y dinero en publicidad y marketing.

Por su parte, para el franquiciado hay una excesiva dependencia del franquiciador que le hace estar
en una posicion de desventaja ante cualquier acuerdo o conflicto, restando capacidad y flexibilidad

ante cualquier cambio en el mercado.

Tipos de franquicias

Existen multiples modelos que pueden depender del tipo de actividad y del nivel de integracién.

Franquicia de distribucion: El franquiciador
cede los derechos de comercializacion de
productos manufacturados fabricados por él
MIisSMo O por terceros.

Franquicias de servicios: Se cede una idea
de servicio y una forma de prestarlo junto con
la marca, el prestigio del franquiciador y su
know-how conjunto de conocimientos técnicos,
estratégicos y operativos que un franquiciador
transmite al franquiciado para replicar con éxito el
modelo de negocio y experiencia.

Franquicia industrial: Mezcla los contratos de
licencia y franquicia, y se ceden los derechos tanto
para fabricar como para comercializar productos
bajo unas determinadas caracteristicas.

FUENTE: economipedia.com

Si quieres invertir en un modelo de
negocio durante el 2025, las franquicias
son una buena opcion, pues son un modelo
probado y replicable. Entre este modelo de
negocios destacan las franquicias que no
requieren locales fisicos, como las agencias de
viaje y las islas en plazas comerciales, como
donas y helados.

Los sectores que tomaran mayor fuerza
durante el 2025 son el de alimentos y bebidas,
entretenimiento y salud y belleza, pero con
un foco en lo sustentable, en la tecnologia y
omnicanalidad.
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CONTRATO DE FRANQUICIA

En el mundo empresarial, el modelo de franquicia
ha demostrado ser una forma exitosa de expandir
negocios y aprovechar la experiencia de otras
empresas. La relacion entre el franquiciador y el
franquiciado se formaliza a través de un contrato
de franquicia, un documento fundamental que
establece los términos y condiciones de la relacion
entre franquiciado y franquiciador. A continuacién, te
mostramos los elementos esenciales que conforman
un contrato de franquicia y su importancia para ambas
partes involucradas.

Elementos esenciales del
contrato de franquicia:

1. Definicién de los roles y obligaciones:

Uno de los pilares fundamentales del contrato
de franquicia es definir claramente los roles y
responsabilidades de ambas partes. El franquiciador
debe especificar los derechos y licencias otorgados al
franquiciado, como el uso de la marca, el know-how
(conjunto de conocimientos técnicos, estratégicos
y operativos que un franquiciador transmite al
franquiciado para replicar con éxito el modelo de
negocio), los métodos operativos y el apoyo continuo.
Por otro lado, el franquiciado debe comprender
sus obligaciones, que van desde el pago de regalias
hasta la implementacién de estandares y procesos
establecidos.

2. Area de exclusividad

El contrato de franquicia también debe delimitar el
territorio en el que el franquiciado opera y establecer
si se otorgara exclusividad en ese territorio. Esta
disposicion protege a ambas partes de la competencia
interna, garantizando que el franquiciado no tenga que
competir con otros franquiciados de la misma insignia.

3. Duracién y renovacion:

La duracion del contrato y los términos de
renovacién son aspectos muyimportantes. Esto brinda
estabilidad al franquiciado y permite al franquiciador
mantener el control sobre la red de franquicias.

4. Regalias / Royalties

El contrato debe establecer el sistema de pagos,
incluidas las regalias que el franquiciado debe pagar
al franquiciador. Estos suelen ser un porcentaje de los
ingresos del franquiciado y financian los servicios de
apoyo Y la asistencia continuada que el franquiciador
proporciona.

5. Formacion y soporte

El franquiciador debe proporcionar al franquiciado
el conocimiento y la formacion necesarios para poder
operar en la empresa. Al comienzo y durante todo
el periodo de relacién. La formacién y el soporte al
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franquiciado es uno de los pilares fundamentales
gue hacen que el negocio sea exitoso. Estos detalles
deben detallarse en el contrato para asegurar que
el franquiciado reciba la capacitacion y el apoyo
adecuados.

6. Propiedad intelectual y confidencialidad

El contrato debe abordar como se manejaran los
derechos de propiedad intelectual, incluido el uso
de la marca registrada y cualquier otro material
patentado. Ademas, debe establecer clausulas de
confidencialidad para proteger la informacién sensible
compartida entre ambas partes.

7. Causas de fin de contrato

Las condiciones bajo las cuales se puede dar por
terminado el contrato son un aspecto crucial. Esto
podria incluirincumplimientos graves, falta de pago de
regalias o dafio a la reputacion de la marca. Clarificar
estas causas de terminacion protege los intereses de
ambas partes.

En resumen, el contrato de franquicia es el
marco que sustenta una relacion comercial
Unica entre el franquiciador y el franquiciado. La
claridad en la redaccién y la comprensiéon de los
elementos esenciales son vitales para establecer
una asociacion exitosa y beneficiosa para ambas
partes. Si estas considerando entrar en el mundo
de las franquicias, invertir tiempo y recursos en
la comprensién y negociacion de estos elementos
puede sentar las bases para un futuro empresarial
exitoso.
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LAS REGALIASZ EN
CONTRATO DE FRANQUICIA

Las regalias en un contrato de franquicia son pagos periddicos que el
franquiciado realiza al franquiciador por el derecho de usar su marca, know-

how y servicios asociados. Su gestién se estructura en tres pilares: tipos de
calculo, frecuencia de pago y equilibrio contractual.

TIPOS DE REGALIAS FRECUENCIA DE PAGO

Los modelos mas comunes son:

Fijos: Importe establecido sin relacion
con ventas (ej. sector moda)
Variables:

Porcentaje de ventas: Entre 4%

Los plazos varian segun la franquicia:
Mensual: Mas comun, especialmente
en sectores como restauracion.
Trimestral o anual: Usado en modelos
con ciclos de ventas estacionales.

y 8% de los ingresos brutos
Porcentaje de compras: Basado en el

volumen de adquisiciones mensuales.
Mixtos: Combinan fijos y variables OBLIGACIONES ASOCIADAS

(ej. canon mensual + % de ventas)

Servicios cubiertos:
Asistencia técnica y operativa.
Campafias de marketing centralizadas.

FACTORES QUE DETERMINAN Transparencia: El franquiciador
SU CALCU LO debe justificar el uso de los fondos (ej.

desarrollo de nuevos productos)

Aunque no hay férmula universal, se consideran:
Costos del franquiciador: Inversién en

marketing, capacitacién y soporte técnico.
Rentabilidad del franquiciado:

Debe garantizar viabilidad econémica

sin estrangular el negocio. CONSIDERACIONES CLAVE
Sector y competencia: Porcentajes mas altos
en franquicias con alto reconocimiento.

Equilibrio contractual: Los porcentajes deben
ser viables para ambas partes, evitando que

el franquiciado asuma cargas insostenibles.
Flexibilidad: Algunas franquicias ofrecen
incentivos como reducciones temporales

de regalias durante la fase inicial.

Juridico: En México los contratos

deben especificar claramente la base

de calculo y frecuencia de pago.

En resumen, las regalias son instrumentos dinamicos que reflejan
la relacion de interdependencia entre franquiciador y franquiciado,
requiriendo ajustes segun el contexto operativo y legal

FUENTE: hedillaabogados.com
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NEGOCIO INDEPENDIENTE

Franquicias: Una opcién con menos riesgos

Invertir en proyectos de franquicias tiene una ventaja importante: la marca ya esta
establecida. Esto significa que no tienes que empezar desde cero. Las franquicias ofrecen
un modelo de negocio probado, lo que disminuye el riesgo de fracaso, especialmente si
eliges una marca con buen reconocimiento en el mercado.

1. Apoyo y estructura

Las franquicias proporcionan apoyo continuo, como formacion,
marketing y asesoria operativa. Esta estructura permite a los
franquiciados beneficiarse de un modelo de negocio que
ya ha sido perfeccionado a lo largo del tiempo.

2. Costos fijos y regalias

Uno de los aspectos que debes considerar
al elegir una franquicia es que tendras
que pagar regalias a la empresa
franquiciante. Ademas, el costo
inicial  para  adquirir  una
franquicia puede ser elevado,
aunque estos  costos
suelen compensarse
con la rentabilidad
quegeneratrabajar
con una marca
reconocida.




¢POR QUE ELEGIR UNA
FRANQUICIA EN MEXICO?

Elegir invertir en una franquicia en México ofrece
varias ventajas:

Crecimiento econdmico: México es una de las
economias mas grandes de América Latina, con un
mercado interno robusto.

Apoyo de franquiciadores: Las franquicias
establecidas ofrecen apoyo continuo en
operaciones, marketing y formacion.

Demanda de consumidores: La demanda de

productos y servicios de marcas reconocidas sigue
creciendo en el pais.

KURSOS
DE MATE

5 claves para tener en cuenta al elegir un tipo
de franquicia

1. Demanda del producto o servicio: Asegurate
de que exista una demanda constante para el
producto o servicio que ofrece la franquicia.

2.Reconocimiento de marca: Opta por una
franquicia con una marca bien establecida y
reconocida.

3.Apoyo del franquiciante: Verifica el nivel de
apoyo que ofrece el franquiciante en términos de
formacion, marketing y operaciones.

4.Costos iniciales y operativos: Evalua los
costos de inicio y los gastos operativos para
asegurarte de que se ajusten a tu presupuesto.

5.Potencial de crecimiento: Analiza el potencial
de crecimiento del negocio en tu mercado local.

Elegir la franquicia correcta puede ser una decisidn crucial para tu éxito empresarial. México
es un mercado en crecimiento con muchas oportunidades.

Invertir en franquicias puede ser una de las mejores decisiones si estas buscando emprender
en México. Con un modelo de negocio probado y soporte lograras el éxito que buscas. Si estas
listo para dar el salto, asegurate de investigar bien y elegir la franquicia que mas se adapte a
tus intereses y habilidades.

FUENTE: blog.rayapp.io
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LAS FRANQUICIAS MAS
RENTABLES EN MEXICO

Las franquicias mas rentables en México te ayudaran
a tener un panorama mas claro a la hora de elegir.

Beneficios:

« Muy alto reconocimiento de marca
« Apoyo y formacidn continuos

« Alta demanda en zonas urbanas

Starbucks, la cadena de cafeterias mas
famosa del mundo, ha logrado un gran
éxito en México. Con su modelo probado
y reconocimiento global, es una opcion
atractiva para los inversionistas.

Inversion inicial: La inversion para abrir una franquicia de
Starbucks puede ser alta, pero la rentabilidad y el respaldo de la
marca justifican el gasto.

Beneficios: « Flexibilidad de ubicacion
« Menor costo inicial « Apoyo en marketing y operaciones

Subway es otra franquicia de renombre
mundial que ha encontrado un mercado sélido
en México. Su enfoque en alimentos saludables
y rapidos lo convierte en una opcién popular.

Inversion inicial: Relativamente baja en comparacion con otras
franquicias de comida rdpida, lo que lo hace accesible para mas
inversionistas.




iiQué tal'! Mi nombre es Carmen
Pilar Campos Tenorio. Soy originaria
del Distrito Federal, hoy conocido
como CDMX.

Actualmente tengo una escuela
de inglés enfocada a dar clases a
personal de empresas. La mayoria
de los horarios son por la tarde-

O noche, ya que ellos hayan terminado
su jornada laboral.

Soy Lic. En Publicidad vy
Mercadotecnia, area en la que
laboré por varios afios enfocada
a la industria musical en estudios
de grabacién. Después se dio la
oportunidad de laborar en Xerox.

>rrh

Impartiendo cursos de capacitacion
a los usuarios que adquirian equipos
de la marca, en eventos de marketing
de lanzamientos de equipos,
elaboracion del material requerido
para todas estas actividades, etc.

Cuando nacieron mis hijos, dejé
de trabajar para dedicarme de
tiempo completo a su crecimiento

. y educacion; sin embargo, el idioma
\ inglés ha sido mi aliado durante toda
mi vida. Curiosamente, he impartido

estar activa,

- = (9 5528483943 (2D jesabinoa@gmail.com
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Como se darin Cuenta, soy una persona nauieta a la que le qusta

clases desde que yo estudiaba en
la preparatoria a nifios de nivel
primaria que requerian apoyo.
De esa manera seguia activa
“laboralmente”.

En una temporada me
dediqué a hacer compras
para una tienda en Yucatan
donde un tio tenia un local y
me encargaba el surtido de la
misma. Esta actividad la hacia en
el tiempo que mis hijos asistian a la
escuela. Hasta que por la pandemia
se tuvo que cerrar.

Durante la pandemia me dediqué
a hacer reposteria como panes de
elote, tartas de frutas, pays, pasteles,
etc., para entrega a domicilio hasta el
término de la misma, ya que la gente
empezaba a salir y el costo de los
insumos ha ido en incremento, por
lo que ya no es tan facil la venta de

los mismos.

Ahora, como hobby, estudio O,
fotografia; es algo que me apasiona, |
que tuve como materia durante la /’

carrera, pero que no segui y ahora -~ — _ _ ~

lo he retomado con mucho interésy /
entusiasmo. //
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MARCO A. BERNAL MARITERE HERNANDEZ | TERAPEUTA

INTEGRA-TE Pl NARRATIVA
Centro de distribucion que se La terapia narrativa busca un
especializa en la comercializacion de acercamiento respetuoso, no culposo
soluciones educativas. (nonblaming) de la terapia y el

trabajo comunitario, la cual centra a
la persona como expertos en su vida.

55 37317889 @educareinnovacion 56 36866376 55 5873 8808
https://grupoeducare.com maritere2324@yahoo.com.mx

ANDREA ABOYO | CENTRO DE FORMACION GUSTAVO GONZALEZ

Y CAPACITACION PARA
MOTOCICLISTAS

La formacion y capacitacion de
motociclistas vialmente responsables
desarrollando y perfeccionando sus
habilidades y técnica de manejo.

TERAPEUTA

Terapias integrativas

4425133282

ELIZABETH LUQUE | VENTA DE PRENDAS DE
o~ VESTIR

Promuevo las riquezas naturales,

NYDIA ELIZALDE | RESPOSTERIA culturales y arquitectdnicas de

“DULCE NYDO” México a través de prendas de vestir
y accesorios

095 484117821

Cada postre es elaborado con amor
y desde el corazon los ingredientes 56 36866376
son de la mejor calidad e higiene.

Los sabores y formas de los postres

«&3, eluquebb@gmail.com
y pasteles de Dulce Nydo son fuera elugue@gfantosdemitierra.com
de lo comiin evocan sencillos pasajes
hogarefios ;
MARIA ANTONIETA CAMACHO
55 3899 4422 @dulcenydo 5 [
. _— DISENADORA GRAFICA
https://linktr.ce/dulcenydo Disefio grafico y lider de estudio

creativo con taller de impresion

5523212024




LETICIA VENTURA LUNA CARMEN CAMPOS ,
_— PSICOLOGA PROFESORA DE INGLES
Apoyo psicoldgico (individual y de Implementacion académica de
grupo) e imparticion de talleres. estrategias de aprendizaje en lenguas
Terapia cognitivo conductual, terapias extranjeras.

humanistas como PNL, Psicodrama,
Gestalt, Narrativa, Terapia Breve, etc.

(9 552848 3943 jesahinoa@gmail.com

Q 551191 3569 venluna.venluna@gmail.com
ANDREA VARELA | VENTA DE ARTE DE

ALMA ONTIVEROS A~ DECORACION
TERAPEUTA Productos de alta calidad con edicion
TBerapias de sanagién con Angeles y Iim:tadlf para lograr una e)gclusividad
iomagnetismo Cuantico. en 108 hogares y experiencias
inolvidables a través de los sentidos.
551353 4912
o (9 55 3731 6747 55 5549 8188
LUCIA TOSCANO | FINANCIAMIENTO ARTURO SORIANO
A~ L VENTA DE SEGUROS PARA AUTO
Me especializo en ofrecer soluciones Venta d t
financieras personalizadas para enta de seguros para autos
estudiantes que desean alcanzar Padr_tl_ﬁdmalres y de SIB(TiVICI_?i piblico
sus metas académicas sin Individual 0 grupal, de viaa,
preocupaciones financieras accidentes enfermedades y ante
danios. Si estas interesado, por favor,
g 55 2949 4875 ltoscanomx@yahoo.com mandar un WhatsApp y nosotros nos

pondremos en contacto contigo.

(% 55 3121 0960

ANUNCIATE CON NOSOTROS ES MUY FACIL ~
INTEGRACION@SOCIEDADCOOPERATIVA.COM.MX (& arturosoriano.041169@gmail.com

Para consultar algun servicio de un socio cooperativista
visita: sociedadcooperativa.mx/buscador-de-servicios/




Administracic’m

55 47 47 15 80

administracion@sociedadcooperativa.com.mx

Armando Serrano
Originacion
55 35 66 93 95

originacion@sociedadcooperativ

Karen Pérez
Cobranza

55 38 84 34 92

Sharon Leyva

Integracion

56 36 1398 76

CONTACTANOS SI TIENES ALGUNA
DUDA O COMENTARIO.




ACTIVIDADES DE ABRIL

CONEXION CON EXPERTO EN MATERIA

MITZIU QUEVEDO 09 DE ABRIL
COMUNICACION ASERTIVA E 12:00
INTELIGENCIA EMOCIONAL

MARICRUZ SANTILLAN 23 DE ABRIL
FISIOTERAPEUTA 12:00

$I TE PERDISTE DE ALGUNA SESION O QUIERES
VOLVER A VER UNA BUSCANOS EN Yo U Tu he
NUESTRO CANAL OFICIAL DE YOUTUBE




SOGIEDAD
COOPERATIVA

El apoyo al trabajador
independiente

° @sociedadcooperativa5138
'i d cooperativasociedad

sociedadcooperativa.mx



