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EL PODER DE UNA COMUNIDAD,
REDES DE APOYO PARA
EMPRENDEDORES
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RED DE APOYO: CONEXIONES ESTRATEGICAS QUE POTENCIEN
OPORTUNIDADES Y GENEREN BENEFICIOS COMPARTIDOS.

En un mundo en constante cambio y
cada vez mds interconectado, las relaciones
humanas han adquirido un valor estratégico
fundamental. Hoy en dia no basta con
tener habilidades técnicas o conocimiento
especializado, el desarrollo de vinculos
con personas e instituciones es un punto
determinante para abrir oportunidades,
potenciar talentos y alcanzar metas de mayor
impacto.

Teniendo en cuenta lo anterior las redes
de apoyo se vuelve una estrategia primordial
para todos los emprendedores que estan en
busca de encontrar nuevas oportunidades
que permitan el crecimiento de su negocio.

La vinculacién con diferentes sectores,
como lo son el sector gobierno, sector privado
0 comunidades sociales, nos ayudard a
encontrar nuevas ventas de oportunidad,
donde encontraremos diferentes beneficios
dependiendo de nuestros intereses:

e Instituciones Financieras
*Cooperativas

* Mentoria

* Networking

Podemos ver a una Cooperativa como
una red de apoyo, ya que este modelo social
estd basado en la participacion mutua y apoyo
de todos los miembros que la integran, con el
fin de cumplir esas necesidades economicas y
sociales.

Lic. Armando Serrano

Colaborador de Sociedad Cooperativa

Una de las herramientas fundamentales
para lograr conectar de mejor manera son los
networking, ya que a través de esto podemos
iniciar el proceso de crear, cultivar y mantener
unaredde contactos profesionalesypersonales
para generar apoyo, compartir informacion y
acceder a oportunidades mutuas. Se basa en
construir relaciones benéficas y de confianza
para el crecimiento personal y profesional.

Es en este punto donde toma una
relevancia  importante  diferenciar  una
conexion estratégica de un simple encuentro
casual, una de las diferencias principales estd
en la intencién de crear valor para ambas
partes, ya que una relacion basada solo en
conveniencia dificilmente durara, mientras que
un vinculo construido con respeto, confianza y
reciprocidad puede trascender en el tiempo.

Elsaber aprovechar estas redes de apoyoy
el aprender a generar conexiones estratégicas
sélidas, pueden marcar el camino para el
crecimiento de nuestro emprendimiento,
dejando diversos beneficios, monetarios,
intelectuales y de crecimiento.




TENER UNA RED DE APOYO ENTRE EMPRENDEDORES
MARCA LA DIFERENCIA

El camino del emprendimiento puede
ser solitario y lleno de obstaculos. En
momentos de duda o desanimo, contar con
una comunidad de apoyo puede marcar la
diferencia. La comunidad emprendedora
puede brindar un apoyo emocional
invaluable, ya sea a través de grupos de
networking, eventos o incluso en linea a
través de plataformas y redes sociales.

La comunidad emprendedora no
solo brinda apoyo emocional, también
puede proporcionar acceso a recursos y
conocimientos clave. Al conectarse con
otros emprendedores, es posible compartir
experiencias, aprender de los errores y
obtener informacion valiosa sobre cémo
superar desafios comunes.

Al conectarse conotrosemprendedores,
es posible encontrar socios comerciales,
colaboradores o incluso mentores que
puedan ayudar a impulsar el crecimiento del
negocio.

Al trabajar juntos, los emprendedores
pueden aprovechar las fortalezas de cada
uno y superar las debilidades, lo que puede
resultar en un crecimiento mas rapido y
sostenible.

Ser parte de una comunidad
reconocida y respetada puede
aumentar la confianza de los
inversores, clientes y socios
potenciales.

Los emprendedores que
aprovechan la comunidad
emprendedora tienen mas
probabilidades de alcanzar el
éxito y superar los desafios que
enfrentan en su camino.

FUENTE: Entrepreneur.com
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CONEXION coN
EXPERTO EN MATERIA

CITLALLI LOPEZ PSICOLOGA

El vz!lor de la fortaleza
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Historias e
que Inspiran  "°"Ruo Keanoemia.

Soy Patricia Cornejo Aguirre y mi historia de emprendimiento sucedio E{or una
necesidad y desesperacion. Todo comenzo en el 2020. Si, ese

ano fue justo el momento en que comenzo la pandemia. Ese
afio que el miedo nos invadié y usando los consejos de mi '
madre, empecé a preparar un agua de tiempo a la que yo

le lamé menjurje... y entre varios ingredientes que sabemos
gué nos hacen muy bien. Una de ellas fue la miel.

Busqué varias mieles hasta que encontré el
lugar indicado. La probé y empecé a preparar mi
menjurje para cuidar de mi familia y de mi. Fue ahi
donde comenzd todo. Escuchaba varias anécdotas
de personas cercanas a mi que empezaron a
enfermar y me tomé el atrevimiento de decirles
de mi menjurjey ahi surgio; todas las personas me
empezaron a preguntar: “sMe podrias traer una
miel la préxima vez que vayas por la tuya?”. Claro,
amino me costaba naday les hacia el favor, ya que
teniamos que unirnos ante esta cruel enfermedad
que acabd con la vida de muchas personas...

» Un edulcorante natural

s simples (fructosay glucosa)

ona energia rapida. Posee

Jades antibacterianas, antioxidantes

T, lamatorias, aliviando la tos vy

dando en la cicatrizacion de heridas.

También contiene vitaminas, minerales

'y enzimas, contribuyendo a la salud

digestiva y el fortalecimiento del sistema
inmunoldgico.

Y de voz en voz fueron mas personas que
me pedian. Un dia decidi surtir 10 mieles y se
vendieron, después 15y se vendieron y asi fueron
subiendo las ventas. Gracias a Dios, ahora entrego
en varios lados, a veces hasta por
mayoreo, y de ahi parti6 para
empezar a meter otros proc
preparados con miel. |

Hoy tengo 5 afios vendiendo mi
productoy,claro,consumiéndolo,
aun cuando es temporada de frio. La sigo
preparando para mis nietos, mis hijas y nosotros;
sigo pasando mi receta del menjurje que tanto
nos gusta y tanto nos ayuday, claro, ofreciendo mi
miel. No tengo un local, ya que desde la pandemia
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VENTAJAS DE UNIRTE A UN GRUPO

DE EMPRENDEDORES

En el camino del emprendimiento, las
conexiones y las relaciones que se construyen
son clave para avanzar y encontrar nuevas
oportunidades que impulsen el negocio. Por
ello, crear y participar en redes de apoyo
mutuo entre emprendedores es una estrategia
recomendable, capaz de dar destacables
ventajas a tu empresa.

FEEDBACK CONSTRUCTIVO:

Recibir retroalimentacion honesta vy
util sobre sus ideas y estrategias. Esto es de
gran ayuda para identificar areas de mejora, y
también proporciona nuevas perspectivas que
puedenser decisivas parainnovary mantenerse
competitivo en el mercado.

MENTORIA:

Ofrece orientacion basada en experiencias
realesy proporciona un apoyo invaluable en los
momentos de incertidumbre. Tener un mentor
puede acelerar el aprendizaje, evitar errores
comunes Yy proporcionar una vision clara

sobre el camino a seguir, lo que aumenta las
probabilidades de éxito en tu proyecto.

PROMOCIONES CRUZADAS:

Se pueden crear campafias conjuntas o
programas de beneficios que impulsen a
ambas partes. Ademas de expandir el alcance
a nuevos mercados, también contribuye a
fortalecer la relacion entre los miembros de la
red y genera un sentido de comunidad y apoyo
mutuo.

RECURS0OS COMPARTIDOS:

Encontrars V- SURILSeE 2 CofkaiL0thos
emprendedores afines a tu empresa, también
brinda oportunidades de acceso a recursos
compartidos que pueden ser costosos si se
adquieren de manera individual. Ademas, el
intercambio de conocimientos sobre cdmo
utilizar estos recursos de manera eficiente
contribuye a optimizar las operaciones
y mejorar la rentabilidad del negocio.

- (&) )

Hﬁ[

e
FEEDBACK

CONSTRUCTIVO

X412
[

e e

]
|
|
1

RECURSOS
COMPARTIDOS




COLABORACION:

Al trabajar en conjunto, pueden compartir
sus habilidades y recursos para desarrollar
proyectos mas ambiciosos e innovadores.
Ademas, lacolaboracién promueve unambiente
de innovacidn constante, donde las ideas
fluyen libremente y se convierten en planes de
accion que resultan en oportunidades reales
de negocio.

APOYO EMOCIONAL:

El camino del emprendimiento suele ser
desafiante y, generalmente, se transita en
solitario.Sinembargo, las redes de apoyo mutuo
ofrecen un espacio donde los fundadores
pueden compartir sus preocupaciones,

fracasosy éxitos, como una forma de contribuir
a fortalecer su resiliencia emocional.

Octubre 2025 4)((%

Saber que no estas solo, que otros
fundadores han transitado por lo mismo, y
que cuentan con el apoyo de personas que
entienden su situacion, puede ser un gran
alivio y una fuente de motivacion para seguir
adelante, incluso en los momentos mas dificiles.

INNOVACION CONTINUA:

Gracias al intercambio constante de
informacion y experiencias, que promueve
una cultura de innovacion continua, donde
los emprendedores pueden adaptarse
rapidamente a los cambios del mercado y
mantenerse a la vanguardia. Este enfoque
proactivo es esencial para la sostenibilidad y el
éxito a largo plazo de cualquier empresa.

INNOVACION L7
@ CONTINUA :

O

PROMOCIONES
CRUZADAS
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COMO SABER S| ENCONTRASTE TU RED DE APOYO

Contar con una red de apoyo como emprendedor puede brindarte una
comunidad util, informada e inspiradora que tendra un impacto positivo en
tu éxito y bienestar a lo largo de tu trayectoria empresarial.

Intereses comunes Relaciones a largo plazo

Tu red de apoyo puede estar compuesta por
personas que tienen un gran interés en la misma
industria, nicho o area de especializacién que tu.

Construir relaciones duraderas

con otros emprendedores es
sefial de que has encontrado tu
ed de apoyo. Estas relaciones

den extenders alla de
irse en
tu vida
bersonal.

|

stintivo

cificas de :
ustria para conocer a : A - e
otros que comparten su g ¥ 4
espiritu emprendedor.
Cuando !
constantemente te
encuentras ¢
familiares en
eventos y establece
conexiones
significativas,

es probable

que estés
construyendo tu
red de apoyo.

encia Jando
ncontrado al
decuado de
- personas.

Sentido de pertenencia

Sentir que perteneces y que
eres comprendido por otros en tu :‘.
red de apoyo es un fuerte indicador.
Cuando te puedes relacionar con sus
experiencias, desafios y aspiraciones, y
ellos pueden relacionarse con los tuyos,
es probable que hayas encontrado a tu
gente. i

Ten en cuenta que tu re__c'_t
parte de multiples redes basadas
o 7 “f‘*l‘i. - ""‘ 3
intereses. Mantén una mente abie
p . ¥ LT
sé receptivo a las nuevas oportunidades
apoyo.

FUENTE: Entrepreneur.com



TIPOS DE ALIANZAS EMPRESARIALES

En el mundo de los negocios, ninguna empresa esta sola. La colaboracién

estratégica se ha convertido en una de las herramientas mas efectivas para

crecer, innovar y mantenerse competitivos. Las alianzas empresariales
permiten a los emprendedores unir fuerzas, compartir recursos y generar
sinergias que dificilmente se logran de manera individual. A continuacién,

algunos de los tipos mas comunes:

Temporales o permanentes:

Son las que se establecen para enfrentar
un proyecto especifico, por ejemplo, el
lanzamiento de un nuevo producto o servicio,
una negociacién con un cliente especial, o
simplemente una relacion comercial de poco
tiempo.

Por su parte, las alianzas permanentes,
son las que se dan entre empresas que se
asocian a largo plazo.

Horizontales o verticales:

Son alianzas que se dan cuando dos
empresas se encuentran en la misma fase
de la cadena de valor. Es decir, empresas
que son competencia, pero que establecen
unaalianza comercial paracolaborar

en diversas areas y asi obtener beneficios
mutuos.

En las alianzas verticales, los acuerdos se
dan entre empresas que estan en distintas
fases de la cadena de valor, pero también
reciben beneficios mutuos.

N

Joint Ventures:

Son proyectos temporales que nacen de
la necesidad de compartir puntos fuertes
para de esta forma, optimizar el musculo
competitivo de las empresas involucradas.

Para lograr esto, las empresas comparten
recursos, conocimientos, tecnologias,
infraestructuras, pero también, los riesgos y
beneficios.

Por lo general, las compafias que establecen
este tipo de alianzas pertenecen al mismo
mercado y realizan actividades que, si bien, no son
necesariamente iguales, se complementan.

De consorcios:

Los consorcios son un grupo de pymes que
desean realizar una estrategia comercial conjunta,
para obtener beneficios mayores a los que
alcanzarian de forma individual.

En este caso, cada una de las empresas
involucradas mantiene su propia identidad
y  respetan la integridad del resto

con el objetivo de trabajar como
una sola, pero sin la necesidad de
~<tablecer una fusion entre ellas.

LAS ALIANZAS EMPRESARIALES SON MUCHO MAS QUE SIMPLES ACUERDOS: REPRESENTAN
ESTRATEGIAS DE CONFIANZA'Y COOPERACION QUE PUEDEN MARCAR LA DIFERENCIA ENTRE

CRECER LENTAMENTE O DAR PASOS FIRMES HACIA NUEVAS OPORTUNIDADES.



Boletin Sociedad Cooperativa

¢COMO HACER UNA ALIANZA
ESTRATEGICA CON OTRA EMPRESA?

Emprender en compafia abre mas puertas y multiplica las oportunidades
de éxito. Una alianza estratégica no se trata solo de unir empresas, sino de
conectar visiones, talentos y suefios para crecer juntos. Si deseas construir
una colaboracion de este tipo, considera lo siguiente:

Identifica objetivos Elige el socio adecuado: Redacta un
Eanunes. Realiza un analisis para encontrar acuerdo forma:
Asegurate de que ambas empresas una empresa que aporte valor - Formaliza la alianza
compartan intereses y metas y tenga una cultura o vision mediante un contrato
complementarias. compatible. que detalle todos
los aspectos de la
Negocia los colaboracion.
términos: L
Establece mecanismos de
Discute y acuerda comunicacion:
I términos que r ' '
beneficien a ambas ; Define cdmo y caon qué frecuencia se
partes, in(fluyendo roles g:omunicarén Io; equipos/de ambas empresas
y responsabilidades para asegurar una colaboracién efectiva.
claras. [ ' i
Planifica la implementacion: Monitorea y evalla el progreso:
Desarrolla un plan de accion detallado que | - Implementa métodos para.medir el éxito de"
describa los pasos a seguir, los recursos la alianza, y ajusta las estrategias seglin sea
necesarios y los plazos para alcanzar los ObjetIVOS ‘necesario para meJorar Ios r1esu|tados

establecidos.

Compromiso a largo plazo: .

Mantén un enfoque afargo ptazo y trabaja
continuamente para fortalecer la relacion,
adaptandote a Idjas cambios del mercado y las
necesidades mutuas.v

SEGUIR ESTOS PASOS FACILITARA QUE LA ALIANZA ESTRATEGICA SEA DURADERA Y
BENEFICIOSA PARA LAS EMPRESAS INVOLUCRADAS. ESTO PERMITE POTENCIAR RECURSOS,
ACCEDER A NUEVOS MERCADOS Y GENERAR SINERGIAS DE CRECIMIENTO CONJUNTO.

10 FUENTE: metodoegm.com



COMO FOMENTAR LOS
NETWORKINGS EMPRESARIALES

En el emprendimiento el éxito no solo depende de una idea innovadora o un sélido plan de
negocio, sino también de la capacidad de construir y mantener una red sélida de contactos. El
networking, o la creacién de redes profesionales, se ha convertido en una herramienta esencial
para emprendedores que buscan crecer y prosperar en sus respectivas industrias.

¢Por qué es importante el networking para emprendedores?

Contacto con otros
profesionales y
empresas.

De forma presencial o
virtual, permite ampliar

el circulo de contactos
dentro del propio sector
asi como en otros ambitos
profesionales interesantes.

Diversidad de
pensamiento. Mejor conocimiento

Al conectar con del mercado

personas de diversos
antecedentesy
experiencias, los
emprendedores
pueden beneficiarse
de una variedad de
perspectivas que
pueden estimular

la creatividad y la
innovaciéon en sus
propios negocios.

Conocer a otros profesionales
y las experiencias de otras
empresas puede ayudar a
mejorar el conocimiento
del mercado y aprender
de los conocimientos
externos para aplicarlos

a la propia actividad.

Motivaciony
responsabilidad.

Interactuar con otros
emprendedores exitosos
puede servir como una
fuente de motivacion

e inspiracion. Ademas,

las relaciones dentro de

la red pueden crear un
sentido de responsabilidad
y compromiso, impulsando
a los emprendedores a

= alcanzar sus objetivos.

Reputacion y visibilidad

Participar activamente en

eventos de networking, les

permite a los emprendedores
construir una reputaciéon

sélida en su industria. La

visibilidad regular y positiva

en la comunidad empresarial
refuerza la credibilidad y puede
posicionar a un emprendedor como
un lider de pensamiento en su campo.

El contacto con otros profesionales, la importancia de una vida social activa a nivel laboral
y el aprendizaje en nuevos entornos de ‘networking’ es fundamental para el desarrollo de
empresas y profesionales que pueden encontrar en estos espacios un aliado con grandes
beneficios para sus proyectos.
Por lo tanto, invertir tiempo y esfuerzo en construir y mantener una red profesional efectiva
no es solo una buena practica, sino una necesidad para cualquier emprendedor que busque
prosperar en el competitivo entorno empresarial actual.

11
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LA IMPORTANCIAD
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Céméfruir y'méﬁ'téhéf relaciones c'&:m;:)c;)a:gezz |
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duraderas es crucia el £0 g
i6 rcial sélida se conv B
Una relacion comer s
una ventaja competitiva, ya que :3\segur.z;\1 :rrr\‘ i é -

constante de negocios, reduce Ia'l,ncertl
mejora la colaboracion
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A continuacion, te mencionamos 3 consejos practicos
' ‘gue te ayudaran-a mantener una relacion duradera con
| . tus socios comerciales: -

Invertirenel - Ofrecervalor - Gesti6n de conflictos
crecimiento mutuo. - ~_consistente - -~ de manera constructiva

o oMb

Las relaciones comerciales Para que una relacién comercial - = - Los conflictos son
dura_der-as__se basanenel . ‘. prospere, es crucial ofrecer valor - " inevitables en cualquier
crecimiento y €xito mutuos. de manera continua. Esto puede . relacion comercial, pero la-
- Apoyar el desarrollode .~ |ograrse a través de la entrega’ ~ manera en que se manejan
los socios comerciales, ya - de productos y servicios de alta puede marcar la diferencia.
'sea a través de recursos, ' calidad, ofreciendo soporte. ... - ‘Abordar los conflictos de
conocimientos o colaboraciones, .- ““técnico, y proporcionando © - manera constructiva implica
demuestra un compromiso con.  soluciones innovadoras que -~ - . escuchar activamente,
su éxito. Esta inversidnenel satisfagan las necesidades del - - entender la perspectiva del
crecimiento mutuo puede crear - socio comercial. Al hacerlo, se otro, y-buscar soluciones que
una relacion mas equilibrada - demuestra compromiso y se beneficien a ambas partes.

- y beneficiosa a largo plazo. .~ fomenta la lealtad del cliente. Resolver conflictos de esta
: : S ' _manera puede fortalecer la

relaciony fomentar un mayor

entendimiento y cooperacion

“Construir y mantener relaciones-comerciales duraderas requiere esfuerzo, dedicacion
y un enfoque estratégico. La confianza, la comunicacion efectiva, el cumplimiento de
compromisos y la adaptabilidad son pilares fundamentales. Invertir en el crecimiento
mutuo y utilizar la tecnologia de manera eficiente también puede fortalecer estas
relaciones. '

12 | : Fuente: Linkedin.com
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digital y financiero

HERRAMIENTAS DIGITALES PARA
GESTION DE CLIENTES Y VENTAS

Para la gestion de clientes y ventas, las
herramientas digitales mas utiles son los
CRM (Customer Relationship Management),
que permiten administrar y optimizar la
relacion con clientes y procesos comerciales.
Aqui algunas destacadas en 2025:

Gratuito y con

HUbSp%t opciones premium,
ofrece seguimiento

integral de clientes,

automatizacion de marketing, gestion

de contactos, chat en vivo y analisis para
mejorar la interaccion con los clientes. Ideal
para todo tipo de empresas.

|| Plataforma
robusta y ampliamente
salesforce personalizable,
con funciones para
automatizar ventas,
analizar datos, gestionar
contactos y personallzar la experiencia del
cliente. Recomendada para medianas y
—1 grandes empresas.

| ' ' ' | Sistefna baéadb
en analisis de datos
i i - que automatiza

Z OH O g .
flujos de trabajo y _ _
campafias. Tiene Estas herramientas permiten

version gratuita y es parte de un ecosistema supervisar clientes, automatizar
ISHERREEFEIMENNECI  procesos, centralizar informacion,
comunicar mejor y aumentar

Oriehtado al ventas. Son esenciales para
@ =g [o 1 QT cE 9 emprendedores gue buscan
con gestién de optimizar su gestion comercial y

| T W CERECEIEES  brindar una mejor experiencia al
integrado y opcién para atencién multicanal. cliente

Incluye analisis y colaboracién en equipo

Fuente: blog.hubspot.es 13
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Convenios
2

CUARIO -
INBURSA
Aprovecha el precio especial Al momento de tu acceso:
que Acuario Inbursa y Acuario Precio especial + Foto de
Interactivo tienen para ti. bienvenida gratis

Experiencia VR incluida
De descuento por

15%0 persona (valido hasta 2 PAGA SOLO $240 POR PERSONA
boletos)

Escanea el cédigo QR para
150/0 De descuento en foto de solicitar tu reservacion con:

bienvenida NALLELY GONZALEZ

TEL.
1292617841

100 / De descuento en eventos
O corporativo y sociales

PRECIO DE TAQUILLA $330

Enviando los
siguientes datos:

Nombre completo
Fechay hora de visita
Niimero de visitantes
Teléfono y un correo
electronico

e



Karla sandoval

Administracién

A/ - 47 471580

Armando Serrano
Originacion

55 35 66 98 95

Karen Pérez

\ Cobranza

55 38 84 34 92

cob

) ] Integracién

56 36 13 98 76

ion@sociedadcooperativa.com.mx

integrac

CONTACTANOS SI TI
ENES A
O COMENTARIO. HGUNA DUDA



SOGIEDAD
COOPERATIVA

El apoyo al trabajador
independiente

° @sociedadcooperativa5138
'i d cooperativasociedad

sociedadcooperativa.mx



